T=CTRION %

KOMM INS #TEAMTECTRION

SENIOR TECHNICAL SALES MANAGER BUG (M/W/D)
ID: 4ADFT

@ Leverkusen, Hybrid 40 Stunden pro Woche
: . TP
% Vollzeit / unbefristet 75.850 € - 89.200 € pro Jahr

Lerne uns kennen

Als einer der fuhrenden Industriedienstleister fiir die Chemie- und Prozessindustrie bietet
TECTRION ein umfassendes und herstelleribergreifendes Leistungsportfolio. Mit professionellen
Anlagenservices, Engineering- und Instandhaltungslosungen und eigenen Fachwerkstatten
Ubernehmen wir von der Planung, Koordination, Ausfiihrung bis hin zur Uberwachung alle
technischen Aufgabenstellungen bei unseren Kunden. Unsere Arbeitswelt an den CHEMPARK-
Standorten Leverkusen, Dormagen und Krefeld-Uerdingen, im Pharma- und Chemiepark Wuppertal
und in Monheim am Rhein ist so vielfaltig wie unsere 1.300 Mitarbeiter

#TeamTectrion #neueChancen #mehralsChemie #gemeinsambewegen #Traumjob



Das kannst du bei uns bewegen
Die CURRENTA-Gruppe sucht Dich fur die TECTRION und den Bereich Betriebe und Geb&ude.
Als Senior Technical Sales Manager (m/w/d) bist Du flir folgende Aufgaben verantwortlich:

o Strategische Betreuung und gezielte Durchdringung der zugeordneten Kunden und Betriebe fUr
die Produkte der Business Line Betriebe und Gebaude.

e Aufbau und Steuerung eines strukturierten Netzwerks zu technischen Ansprechpartner*innen
bei unseren Kunden.

Aktive Vermarktung des Leistungsportfolios fiir Betriebe und Gebaude (Einzelleistungen und
kombinierte Losungen).

Identifikation, Bewertung und Entwicklung von Vertriebschancen (Opportunities) fur die
Produkte der Business-Line Betriebe und Gebaude.

Fachliche Unterstiitzung bei der Erstellung und Ausarbeitung von Angeboten.

Schnittstelle zwischen Kunde und Fachbereich zur Entwicklung technischer Losungen.

Fachliche Fiihrung der Technical Sales sowie Sicherstellung der einheitlichen und
leistungsfahigen Arbeitsweise im technischen Vertrieb.

Das bringst Du mit

e Eine technische oder kaufmannische Ausbildung bzw. eine vergleichbare Qualifikation. Ein
Meister-, Techniker- oder Bachelorabschluss ist von Vorteil. Entscheidend sind flr uns jedoch
Deine Vertriebserfahrung, Dein Netzwerk und Dein Gespiir fiir die Bediirfnisse industrieller
Kunden.

e Mehrjahrige Erfahrung im technischen Vertrieb, idealerweise im chemischen oder industriellen
Umfeld.

e Ein bestehendes Netzwerk sowie gute Markt- und Branchenkenntnisse in der Region.

e Nachweisbare Erfolge in der Gewinnung von Neukunden und im Aufbau langfristiger
Kundenbeziehungen.

e Technisches Verstandnis fur industrielle Dienstleistungen und die Fahigkeit, Kundenbedarfe in
passende Losungen zu uUbersetzen.

e Ein souverdnes Auftreten, ausgepragte Kommunikationsstarke und Verhandlungsgeschick.
e Eine selbststandige, kundenorientierte und zielgerichtete Arbeitsweise.
e Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift sowie ein Fiihrerschein der Klasse B.

Hinweis:



Die Gehaltsangabe versteht sich als Jahresgehalt. Die Einstiegsvergutung richtet sich nach Deiner
Qualifikation und Berufserfahrung. Zusatzlich darfst Du Dich, abhangig von der Erreichung der
gemeinsamen Unternehmensziele, Uber einen Bonus freuen.

Die Veroffentlichung dieser Anzeige auf Drittanbieter-Portalen ohne unsere ausdr tickliche Zustimmung ist
untersagt.

WIR FREUEN UNS AUF DEINE TECTRION HEISST ALLE
BEWERBUNG! WILLKOMMEN!

Wir freuen uns auf deine Bewerbung! Wir begrufRen Bewerbungen aller

Bitte gib in deiner Bewerbung deine Menschen ungeachtet von ethnischer,
Verfugbarkeit und Gehaltsvorstellung sozialer, nationaler Herkunft,

an. Bewerbungsunterlagen in Geschlecht, Alter, korperlichen
Papierform konnen wir leider nicht Merkmalen oder Einschrankungen,
zurticksenden. Herkunft, Religion, Familienstand,

Schwangerschaft, sexueller
Orientierung, Geschlechtsidentitat oder
einem anderen sachfremden Kriterium
nach geltendem Recht. Wir bekennen
uns zu dem Grundsatz, alle
Kandidat*innen fair zu behandeln und
Benachteiligungen auszuschlieRen. Wir
sind Mitglied der Charta der Vielfalt.



